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Artículos de economía


Deslocalización de las industrias ligeras de manufacturas chinas a África
De acuerdo con el informe del Banco Mundial 'Todo sobre empleos: de Asia a África', después de estancarse en la mayor parte de los últimos 45 años, la situación económica en el África Subsahariana está en un momento crucial. Entre 2001 y 2010 la producción doméstica creció un 5,2% de promedio al año y la renta per cápita un 2%. 
Las reformas de los años 90 que se centraron en estabilidad y la liberalización macroeconómicas han empezado a tomar fuerza, incrementándose la inversión extranjera directa y fortaleciendo la exportación. 

La experiencia en otras partes del mundo demuestra que este crecimiento no se puede sostener sin una transformación estructural que lleve trabajadores desde sectores de baja productividad como la agricultura a actividades de alta productividad. Esta transformación tiene todavía que ocurrir en el África Subsahariana.

En África, el aumento del precio de las materias primas (aceite, algodón, metales, minerales, y otros) destinadas a la exportación apoyaron en buena parte el crecimiento de la última década.
La inversión en el desarrollo industrial sigue siendo baja en África, menos que 15% PIB, comparada con el 25% de Asia, y más de 80% de los trabajadores se encuentras en actividades de baja productividad.
La fabricación de manufacturas ligeras condujo a la transformación económica de muchos de los países en vías de desarrollo, algo que no ha ido bien en el África Subsahariana. Mientras que la aparición de China en la fabricación del mercado global desde los años 80 ha dado lugar a una disminución de la cuota de mercado del resto de regiones, que en la parte del África Subsahariana ha sido en general más larga y más profunda.
Las empresas multinacionales establecieron su producción en países asiáticos como China y Vietnam, que en los años 80 no eran muy diferentes a los del África Subsahariana, aumentado la productividad de la pequeña y mediana empresa en aquellos países.
El África Subsahariana tiene que aumentar la productividad y fomentar el aumento y extensión de empresas pequeñas, sobre todo en los sectores informales. La fabricación ligera está caracterizada por algunas empresas de tamaño medio que proporcionan productos al lugar o a los mercados protegidos y por un extenso número de empresas informales de la baja productividad que proporcionan productos de baja calidad al mercado interior. Estas empresas proporcionan bajos salarios y pocas posibilidades de empleo productivo para los jóvenes Africanos. 

El potencial de la fabricación ligera para crear millones de trabajos productivos es factible y barato, y la inversión privada podría llevar al África Subsahariana a ser competitiva en este tipo de fabricación. 

En la medida en que los productores locales aumenten la escala de sus operaciones, mejoren la calidad de sus productos y acumulen experiencia con la tecnología, la gestión y la comercialización, pueden aprovechar ventajas competitivas para la exportación.

El impacto de los éxitos aislados se puede multiplicar, según lo demostrado por la reciente experiencia de Etiopía en la venta de flores en mercados de la Unión Europea: una sola firma pionera abrió la puerta a una industria que ahora emplea a 50.000 trabajadores. Las estrategias propuestas podrían iniciar un proceso con potencial para crear millones de trabajos productivos. 

La competitividad potencial Subsahariana en la fabricación ligera se sustenta en dos ventajas: el coste del trabajo y la abundancia de materias primas. 
En Etiopía, por ejemplo, la productividad de trabajo de algunas empresas bien manejadas puede acercarse a niveles existentes en China y Vietnam. Al mismo tiempo, los salarios de Etiopía son una cuarta parte de los de China y la mitad de los de Vietnam, y sus costes de trabajo totales son incluso un poco más bajos.
En cuanto a la abundancia de recursos naturales, por ejemplo, se proveen de pieles para la industria del calzado, de madera suave para la industria de los muebles, y tierra para la industria del negocio agrícola. Sin embargo, los obstáculos institucionales y las políticas inadecuadas, han evitado que los productores locales se aprovechen de ciertos recursos. Los costes de la madera son más altos en Etiopía que en China o Vietnam, importando muebles asiáticos a pesar del potencial inexplotado que tiene para proveer la madera doméstica, especialmente bambú.
África puede explotar sus oportunidades pronto. China domina la exportación del mercado global de manufacturas ligeras, pero ha comenzado a debilitarse la ventaja del coste en sus centros de fabricación costeros destinados a la exportación, debilidad que se prevé que continúe y se acelere en los próximos años.
Junto con los bajos costes de trabajo y recursos abundantes, la África Subsahariana disfruta de ausencia de trabas comerciales a los mercados de Estados Unidos y de la Unión Europea.
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